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Quels partenariats ?  
Dans quelles proportions ? 

•  Les	
   industriels	
   fixent	
   à	
   leur	
   feuille	
   de	
   route	
   stratégique	
   des	
   objec5fs	
   de	
  
partenariat	
  de	
  plus	
  en	
  plus	
  ambi5eux	
  

	
  
	
  

•  Nature	
  Reviews	
  Drug	
  Discovery	
  (Feb	
  2014)	
  recense	
  sur	
  la	
  période	
  2010	
  à	
  2012	
  
94	
   autorisa5ons	
  délivrées	
   par	
   l’EMA	
  pour	
   des	
  médicaments	
   à	
   usage	
  humain	
  
contenant	
  une	
  nouvelle	
  substance	
  ac5ve	
  dont	
  58	
  %	
  sont	
  issus	
  de	
  partenariats	
  
qu’ils	
  soient	
  public/privé	
  ou	
  privé/privé.	
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Quelques grands types de 
partenariats observés dans 
les industries de santé 

•  En	
  recherche	
  pré-­‐compé55ve	
  

•  En	
  recherche	
  concurren5elle	
  à	
  enjeux	
  économiques	
  forts	
  

•  Public/privé	
  

•  Privé/privé	
  :	
  taille	
  des	
  entreprises	
  et/ou	
  différents	
  industriels	
  de	
  santé	
  

•  Et	
  toutes	
  les	
  combinaisons	
  possibles	
  ….	
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Recherche pré compétitive 
Public/privé  
Innovative Medecine Initiative IMI 

•  Contexte	
  
•  IMI	
  est	
  une	
  ini5a5ve	
  conjointe	
  de	
  l’EFPIA	
  et	
  de	
  l’UE	
  dotée	
  de	
  2	
  Mds	
  €	
  
•  Les	
  consor5a	
  de	
  recherche	
  sont	
  cons5tués	
  en	
  deux	
  temps	
   :	
  public	
  +	
  PME	
  

puis	
  grands	
  groupes	
  
•  IMI	
  2	
  ouvre	
  les	
  consor5a	
  aux	
  autres	
  industries	
  de	
  santé	
  

•  Quelques	
  exemples	
  de	
  projets	
  :	
  
•  Biomarqueurs	
  de	
  safety	
  et	
  d’efficacy	
  :	
  Safe-­‐T	
  et	
  Pharma-­‐Cog	
  
•  An5biorésistance	
  :	
  Combacte,	
  Transloca5on	
  et	
  Enable	
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Recherche pré compétitive 
Privé/privé  
Initiatives industrielles 

•  Contexte	
  
•  les	
   inves5ssements	
   augmentent	
   mais	
   les	
   taux	
   d’adri5on	
   restent	
   très	
  

élevés,	
  
•  la	
  charge	
  réglementaire	
  s’intensifie,	
  
•  il	
  est	
  donc	
  de	
  plus	
  en	
  plus	
  difficile	
  pour	
  les	
  entreprises	
  de	
  santé	
  d’innover	
  

	
  
•  Roche	
   et	
   Astra	
   Zeneca	
   ont	
   par	
   exemple	
   décidé	
   de	
   partager	
   les	
   données	
   de	
  

phases	
  précoces	
  de	
  développement	
  de	
  certaines	
  molécules.	
  En	
  mutualisant	
  les	
  
risques,	
  ces	
  industriels	
  espèrent	
  développer	
  davantage	
  de	
  médicaments	
  	
  
(Wall	
  Street	
  Journal	
  Juin	
  2013)	
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Recherche concurrentielle 
Public/privé 
Rencontres Internationales  
de Recherche 

Contexte	
  :	
  depuis	
  2009,	
  les	
  industriels	
  de	
  santé	
  rencontrent	
  	
  
les	
  équipes	
  académiques	
  d’excellence	
  sur	
  un	
  sujet	
  déterminé.	
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4ème RIR Cancer : Bilan à 6 mois 

Ø  54 équipes académiques participantes: 
─  À T0  et à T 6 mois après l’événement 

Ø  Impact le jour de l’événement : 
─  170 contacts pendant la journée 
─  25 chercheurs qui n’avaient jamais eu de contact avec des 

industriels ont eu des RDV lors des RIR, 
Ø  Impact T 6 mois : 

─  10 discussions en cours, 
─  2 MTA*, 
─  9 CDA**, 
─  14 contrats, 
─  6 RDV de plus. 
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Avant les 
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Discussion	

 CDA	

 Contrat	


*Material Transfer Agreement	


**Confidentiality Disclosure Agreement	
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Recherche concurrentielle 
Privé/privé 
Rencontres Internationales de  
Biotechnologie (RIB) 

•  Contexte	
  :	
  ARIIS	
  et	
  ses	
  partenaires	
  publics	
  cartographient	
  leurs	
  implanta5ons	
  
de	
  R&D	
  	
  

•  Les	
   RIB	
   en	
   2015	
   favoriseront	
   les	
   contacts	
   d’affaires	
   entre	
   entreprises	
  
pharmaceu5ques	
  et	
  PME/TPE.	
  	
  

	
  	
  	
  	
  	
  	
  Les	
  pôles	
  de	
  compé55vité	
  auront	
  un	
  rôle	
  majeur	
  à	
  jouer.	
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Quelles pratiques 

•  Une	
  grande	
  hétérogénéité	
  chez	
  les	
  académiques	
  et	
  les	
  industriels	
  	
  
•  Bonnes	
  pra5ques	
  
•  Contrats	
  types	
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MERCI	
  


